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\Vd har ordet

Vihar under forsta halvaret 2017 satsat pa att starka var organi-
sation for att lagga grunden for en 6kad forséljning framover. Vi
har anstéllt fler séljare och dven en operativ chef som, genom
att hantera den l6pande dagliga verksamheten, kommer att
frigora tid for att jag sjalv ska kunna ldgga mer tid ute hos vara
kunder, samarbetspartners och aterforsdljare.

Genom de hogprofilerade referensproduktioner (Eurovision,
BBC:s naturfilmer, Melodifestivalen med flera) som vi deltagit
imed NEWTON, och den mycket positiva respons som vi fatt
fran vara kunder, har vi bevisat att vara produkter tillhor topp-
skiktet pa den globala marknaden. Nasta steg i Intuitive Aerials
utveckling ar att 6ka forsaljningen genom en utbyggd for-
saljningsorganisation, bade i egen regi samt i samarbete med
ledande foretag i branschen, for att dérigenom na ldnsamhet.

Vi kommer att vasentligt utoka var forsaljningspotential for
NEWTON genom att bygga vidare pa var befintliga teknik-
plattform och utveckla fler
versioner av NEWTON. Genom
att tekniska l6sningar, program-
vara och komponenter redan
ar fardiga blir vara nya versioner
av NEWTON kostnadseffektiva
att utveckla och med ldg teknisk
risk. Vi kommer ocksa att kunna
utnyttja var befintliga kundbas for att sélja de nya systemen
och vi tror darfor att vi snabbt kan fa vara nya versioner av
NEWTON efterfragade och etablerade pa marknaden, vilket
kommer att leda till en 6kad forsaljning i Bolaget.

SAMARBETEN MED LEDANDE

FORETAG | BRANSCHEN

Vihar under forsta halvaret 2017 lagt mycket energi pa att eta-
blera langsiktiga samarbeten med ledande foretag i branschen
som kommer att bli samarbetspartners. Det dr foretag som
har behov av Intuitive Aerials stabiliseringsteknik i sina egna
produkter och som kan 6ka vérdet for sina kunder genom att
komplettera med vara produkter i sitt kunderbjudande. For
Intuitive Aerial betyder det att vi kan fa en rejal draghjalp i var
forséljning och att forsaljningen i storre utstrackning kan ske
med automatik. En faktor som varit begrénsande i var for-
saljningstillvéaxt hittills ar att all forsaljning har kravt personlig
bearbetning av slutkunden, dels som en foljd av produkternas
tekniska komplexitet, dels som en foljd av att Intuitive Aerial
varit ett okant foretag.

"Nasta steg I Intuitive Aerials
utveckling ar att 6ka forsaliningen
genom en utbyqgd forsalnings-
organisation for att darigenom
na lénsamhet.”

Genom att vi lierar oss med dessa
ledande foretag i branschen kan vi dra
nytta av deras erkanda varu-
madrke och trovérdighetien
konservativ bransch, vilket
ger skalbarhet och volym
i var egen forsaljning.
Vart samarbetsavtal

med SpiderCam” &r ett
sadant exempel och vi
raknar med att kunna
presentera minst ett
ytterligare samarbets-
avtal under det ndrmaste halvaret.

Nar det galler Intuitive Aerials langsiktiga forutsattningar att
na god Iénsamhet fortjanar det att papekas att eftermarknaden
pa sikt kommer att bli allt viktigare for

Bolaget. Genom fortsatt utveckling

av programvaran i vara produkter,

vilken ar avgorande for produk-

ternas prestanda, kommer vi att

fa okade intékter genom I6pande

forsdljning av systemuppgrad-
eringar till befintliga kunder, med
goda tackningsbidrag. Detta dr ett resultatbidrag som vi sett
lite av hittills, men vi rdknar med att det kommer att bli allt mer
betydelsefullt under de nédrmaste aren.

STATUS FOR AERIGON

Var dronare AERIGON, som vi salt till professionella filmskapare
over hela varlden, har varit en tekniskt och marknadsmassigt
lyckad produkt. Okad konkurrens fran andra tillverkares drénare,
som visserligen inte har samma prestanda som AERIGON men
som ar betydligt billigare och som kunderna upplever som
"tillrdckligt bra”, har gjort att vi har tvingats konstatera att den
faktiska marknadspotentialen vid forsaljning till professionella
filmskapare &r vasentligt mindre an vad vi frén borjan hade
raknat med.

Vi har successivt utdkat AERIGON:s prestanda genom stark-
are motorer for att fa dkad lyftkapacitet. Styrsystemet har inte
riktigt hdngt med i denna utveckling. Det har visat sig att i vissa
specifika flygsitutioner, sarskilt ndr extra tunga kameror lyfts
och piloten anvander motorkapaciteten fullt ut genom maxi-

mala spakutslag och kraftiga accelerationer, kan en pendel-




rorelse upptrada som styrsystemet har svart att kompensera,
vilket kan leda till ett instabilt flygbeteende. Vi har temporart
|6st detta problem genom att uppdatera anvéndarinstruktioner
till piloterna samt begransa majliga spakutslag.

For att fullt ut 16sa detta problem tror vi att ett storre omtag
behdvs i konstruktionen av AERIGON, vilket krdver att en ny
version av systemet utvecklas. Det &r ett stort och viktigt in-
vesteringsbeslut och det maste stdllas i relation till den majliga
marknad som vi kan sdlja systemet pa. I nuldget prioriterar vi
utveckling av fler versioner av
NEWTON eftersom det ar
ddr som vi kan nd I6nsamhet
snabbast. Vi fortsatter att
sdlja den befintliga versionen
av AERIGON, med de anvan-
darrestriktioner som vi funnit
noddvandiga att komplettera
med, men vi marknadsfor inte systemet aktivt, utan fokuserar
istallet pd NEWTON.

DRONARVERKSAMHETEN

Genom att vi utvecklat AERIGON och salt cirka 30 exemplar

av systemet, varav de flesta ar i drift hos nojda kunder, har vi
skapat oss en plattform i drénarbranschen. Vi férvantar oss att
dronarbranschen kommer att fortsdtta ha en mycket snabb
tillvaxt under 6verskadlig framtid och att det kommer att
finnas goda affarsmajligheter for seridsa dronarforetag. For att
kapitalisera pa vara erfarenheter dr var avsikt att undersoka vilka
dronarapplikationer som Intuitive Aerial kan expandera inom. Vi
tror sarskilt att industriella applikationer kan erbjuda den basta
mojligheten till IdGnsamhet.

Vi har historiskt mottagit manga forfrdgningar om att utféra
tjansteuppdrag med drénare, men hittills alltid tackat nej till
dessa for att istéllet fokusera pa vara egna produkter. Detta
kommer vi att &ndra pa framaver. Vi vill undersoka vilka affars-
mojligheter som Intuitive Aerial kan ha inom dronaromradet
genom att etablera en tjansteverksamhet inom drénartjanster,
dar vi [dter marknadens behov styra vad vi ska dgna oss at.
Successivt hoppas vi bygga upp en forstaelse for marknaden,
vilka [dnsamma affarsmaojligheter som finns, och hur Intuitive
Aerial ska kunna kapitalisera pa dessa. Exempel pa tillvaxt-
omraden &r dronaruppdrag som inbegriper matning/skanning
med laser, sa kallad LIDAR, som pa sikt troligtvis kommer att
bli dominerande inom métning/skanning av kraftledningar,
byggnader, strukturer etc.

"Teknikskiftet till hogupplést TV
(UltraHD/4K) kommer att driva en 6kad
anvananing av avancerade stabiliserings-
produkter, med dkad efterfragan av vara

produkter som féljd.”

VD HAR ORDET

KONKURRENSKRAFTIG MARKNADS-
POSITION OCH OKAD EFTERFRAGAN FOR
AVANCERAD STABILISERINGSTEKNIK
Intuitive Aerial &r ett innovationsbolag som varit tidiga med
att identifiera nya marknadsfonster och affarsmaojligheter. Att
bygga upp och etablera ett teknikbolag med nya produkter
pa en konservativ marknad tar alltid langre tid och kostar mer
pengar dn man tror, och det har vi blivit varse om. Men nar
etableringen val ar gjord ser vi en marknadsposition med
mojligheter for god l6nsam-

het. Samtidigt som vi inte vill

lova nér detta intraffar, vill

jag havda att utsikterna for

Intuitive Aerial aldrig har sett

battre ut dn vad de gor just

nu. Det finns ett marknads-
fonster idag dar vi intagit en unik
position. Hela branschen star infor ett omfattande teknikskifte
dar hogupplost TV (UltraHD/4K) kommer att driva en 6kad
anvandning av avancerade stabiliseringsprodukter och tvinga
fram infrastrukturférédndringar, med okad efterfragan av vara
produkter som foljd. Med produkten NEWTON har vi renodlat
och paketerat vara styrkor inom just avancerad kamerastabilise-
ring och intagit en mycket konkurrenskraftig marknadsposition
med palitlig, framtidsékrad teknik som kan leverera tillrackligt
hog prestanda for att mota de krav som branschen stéller, men
till ett lagre pris an traditionella professionella alternativ. Vi kan
idag bevisa detta med hjdlp av véra nojda kunder, varldskénda
produktioner och referensmaterial med spektakuldra tagningar
och scener som tidigare inte varit mojliga. Detta har identi-
fierats av andra bolag i branschen som nu vill liera sig med
oss for att stérka sina egna erbjudanden. Intuitive Aerial satter
darfor i nartid fokus pa NEWTON i bred skala for att kraftigt
6ka bolagets forsaljningsvolymer och intdktstrommar, genom
systematisk forsaljining inom applikationer dér vi redan dr starka
och nya produkterbjudanden som bade bidrar till breddad an-
vandning och 6kad eftermarknadsforsaljning. Vi ser fram emot
en spannande utveckling av bolaget under kommande ar och
med den forestdende emissionen vill vi bjuda in bade nya och
befintliga investerare pa var resa mot att bygga ett framgangs-
rikt bolag med vérldsledande gyrostabiliseringsteknik.

Robin Kahlbom

Verkstallande direktor
Intuitive Aerial AB




Erbjudandet utgdrs av Emissionen tillsammans med Overtecknings-
emissionen.

EMISSIONEN

Emissionen ar en foretradesemission av Units (aktier samt tecknings-
optioner TO 4 och TO 5) fér de som var aktiedgare i Intuitive Aerial
pa avstamningsdagen den 20 november 2017. Det dr dven mojligt att
teckna Units utan foretradesratt.

OVERTECKNINGSEMISSIONEN

Overteckningsemissionen ar en riktad emission av Units (aktier samt
teckningsoptioner TO 4 och TO 5) till allmanheten for att Oka antalet
aktiedgare i Bolaget och i 6vrigt pa samma villkor som Emissionen.
Anmalan sker genom att ldmna in anmalningssedel for teckning utan
foretradesratt ("Sarskild anmalningssedel 2") under teckningsperioden.

PROSPEKT
Emissionen och Overteckningsemissionen beskrivs i det Prospekt

FORETRADESRATT
En (1) befintlig aktie ger rdtt att teckna en (1) Unit, innehallande tva (2)
nya aktier, en (1) teckningsoption TO 4 och en (1) teckningsoption TO 5.

UNITRATTER
En (1) befintlig aktie ger en (1) unitratt. En (1) unitratt ger ratt att teckna
en (1) Unit.

TECKNINGSKURS
Teckningskursen dr 1,20 kronor per Unit, varav teckningskurs per aktie dr
0,60 kronor. Teckningsoptionerna TO 4 och TO 5 ges ut utan vederlag.

TECKNINGSPERIOD
23 november — 11 december 2017.

HANDEL MED UNITRATTER
Handel med unitratter sker pa First North under perioden 23 november
-7 december 2017.

HANDEL MED BETALDA TECKNADE UNITS (BTU)
Handel med Betalda Tecknade Units (BTU) sker pa First North fran
23 november till dess att Emissionen ar registrerad hos Bolagsverket,
vilket berdknas ske vecka 3, 2018.

EMISSIONSBELOPP
12 029 432,40 kronor.

VARDERING
6,0 mnkr (exkl rantebdrande nettoskuld).
11,0 mnkr (inkl rdntebadrande nettoskuld, framst exportlan fran ALMI).

Riktad emission av Units till allmanheten. En (1) Unit innehaller tva (2)
nya aktier, en (1) teckningsoption TO 4 och en (1) teckningsoption TO 5.

EMISSIONSBELOPP
3000 000 kronor (2 500 0oo Units).

TECKNINGSPERIOD
23 november — 11 december 2017.

TECKNINGSKURS
1,20 kronor per Unit, varav teckningskurs per aktie dr 0,60 kronor.
Teckningsoptionerna TO 4 och TO 5 ges ut utan vederlag.

ANMALAN, DIREKTREGISTRERADE AKTIEAGARE
Anmadlan sker genom att ldmna anmalningssedel for Teckning utan
foretradesratt ("Sarskild anmalningssedel 2”) till emissionsinstitutet
Aktieinvest under teckningsperioden.

som upprattats av styrelsen i Intuitive Aerial och som registrerats hos
Finansinspektionen. Prospektet kan laddas ner pa:

» Finansinspektionen: www.fi.se

» Intuitive Aerial: www.intuitiveaerial.com

» Aktieinvest: www.aktieinvest.se

» EmissionsTorget: www.emtorget.se

Tryckt prospekt kan bestdllas fran Intuitive Aerial:
» E-post: hello@intuitiveaerial.com
» Telefon: +46 (0)13 - 991 39 90

Tryckt prospekt kan ocksa bestallas genom att fylla i formular pa:
» EmissionsTorget: www.emtorget.se

RISKFAKTORER

Alla investeringar i aktier ar forenat med risker. Styrelsen vill darfor sar-
skilt uppmana alla potentiella investerare att ldsa avsnittet Riskfaktorer
i Prospektet.

HANDEL MED NYA AKTIER OCH
TECKNINGSOPTIONER TO 4 OCH TO 5

Handel med nya aktier berdknas ske pa First North fran slutet av januari
2018. Handel med nya teckningsoptioner TO 4 och TO 5 berdknas ske pa
First North fran manadsskiftet januari/februari 2018.

En teckningsoption TO 4 ger ratt att teckna en ny aktie i Intuitive Aerial.

TECKNINGSKURS

Teckningskursen ska vara 75 procent av den volymvégda genomsnitts-
kursen under den period om 20 handelsdagar som slutar sju bank-
dagar innan forsta dag i [6senperioden, avrundat nedat till helt tiotal
ore, dock ldgst 30 6re och hogst 1 krona.

TECKNINGSPERIOD
1juni - 15 juni 2018.

HANDEL MED TO 4
Pa First North, till och med den 13 juni 2018.

En teckningsoption TO 5 ger rdtt att teckna en ny aktie i Intuitive Aerial.

TECKNINGSKURS

Teckningskursen ska vara 75 procent av den volymvdgda genomsnitts-
kursen under den period om 20 handelsdagar som slutar sju bank-
dagar innan forsta dag i I6senperioden, avrundat nedat till helt tiotal
ore, dock lagst 30 6re och hogst 1 krona.

TECKNINGSPERIOD
1november - 15 november 2018.

HANDEL MED TO 5
Pa First North, till och med den 13 november 2018.

ANMALAN, FORVALTARREGISTRERADE AKTIEAGARE
Anmadlan sker genom att ldmna anmalningssedel for Teckning utan
foretradesratt ("Sarskild anmalningssedel 2”) till respektive forvalt-
are eller emissionsinstitutet Aktieinvest under teckningsperioden.
Kontrollera instruktionerna fran Din forvaltare.

TILLDELNING
| forsta hand ska alla tecknare tilldelas vardera 5 ooo Units (motsvarande
6 000 kronor) och darefter i proportion till antal tecknade Units.

HANDEL MED NYA AKTIER OCH TECKNINGSOPTIONER
Handel med nya aktier berdknas ske pa First North fran slutet av
januari 2018. Handel med nya teckningsoptioner TO 4 och TO 5
berdknas ske pa First North fran manadsskiftet januari/februari 2018.



INntuitive Aerials teknikplattform och
strategiska marknadsposition

Intuitive Aerial konkurrerar pa en marknad som kan delas in
i tva kategorier av gyrostabiliserande produkter, med olika
grundteknologi, historik, styrkor och svagheter.

OPTISKA GYRON
I den ena anden finns de traditionella stabiliserade produkt-
erna som funnits en langre tid. Dessa &r ofta konstruerade med
optiska gyron, sa kallade fiberoptiska gyron (FOG) eller ringlaser-
gyron (RLG), som ursprungligen tagits fram for anvandning i
flygplan och raketer. Optiska gyron har mycket hog prestanda,
men ocksa ett mycket hdgt pris. Produkterna i denna kategori
byggs ofta pa bestallning, specifikt anpassade for den tilldmp-
ning dar de ska anvandas, vilket innebdr en stor andel manuell
bearbetning och dartill hérande hoga tillverkningskostnader.

| ©vrigt &r dessa produkter generellt konservativa i sin kon-
struktion, med stor andel analog elektronik, och &r ddrmed inte
anpassad for enkel integration med tredjepartssystem eller i
nya tilldmpningar. Korrekt justerade levererar de dock konse-
kvent mycket jdmn och hog kvalitet och anses som mycket
pdlitliga. Sammanfattningsvis kan dessa produkter beskrivas
som som padlitliga, men inte sarskilt "smarta” till funktion eller
tekniskt framtidssdkrade.

DIGITALA GYRON

I den andra gruppen finns en modernare kategori av stabilise-
rade produkter. Dessa produkter harrér generellt fran foretag
med bakgrund i drénarsektorn som anammat en mer modern
konstruktionsteknik och en heldigital design, med elektroniska
gyron av sd kallade MEMS-typ (MEMS stdr for mikroelektro-
mekaniska system). MEMS-gyron kan med moderna metoder
tillverkas till en 1dg kostnad och idag hittas dessa i ndstan varje
smartphone och spelenhet. Aven om utvecklingen avancerar

fort levererar fortfarande en sensor av denna typ generellt inte
samma precision och noggrannhet som optiska gyron.
Produkterna i denna kategori dr dock mer anpassningsbara,
med vasentligt battre mojligheter till integration med andra
tredjepartssystem. Genom mjukvaruuppdateringar kan saval

produktens funktionalitet som prestanda uppgraderas langt
efter att de har levererats till kunden. Baksidan ar en mer kom-
plicerad och ofta mindre robust produkt vilket gér att de ses
som mindre "palitliga” n kategorin av traditionella stabiliserade
produkter.

BRANSCHEN
Den professionella film- och TV-branschen har generellt sett en
konservativ och forsiktig instalining till ny teknik. D& handelserna
i en direktsandning bara intréffar en gang, och en Hollywood-
produktion har kostnader for enbart utrustningen som raknas i
hundratusentals kr per inspelningsdag (till vilket kommer kostna-
der for skadespelarensemble), maste alla produkter konsekvent
leverera ett hdgkvalitativt resultat med mycket hog tillforlitlighet.
Foljden av detta ar att den stora massan av produktions-
bolag haller sig fast vid gammal beprévad teknik, som
konsekvent levererar inom sina redan kdnda begransningar. Det
skapar i sin tur dven en inldsningseffekt dér personerna som
ansvarar for stabilisering, rekommenderar produkter som de
arbetat med forr och dérmed minskar sin egen risk att astad-
komma fel.

INTUITIVE AERIALS ERBJUDANDE
Intuitive Aerial har genom flera drs forskning, utveckling och
testning tagit fram en 16sning som kombinerar flera olika typer
av elektroniska MEMS-sensorer som bearbetas av bolagets
egna mjukvarualgoritmer i ett heldigitalt distribuerat system.
Detta mojliggdr berdkning av rérelser och orientering en
mycket god noggrannhet som ndrmar sig optiska system, sam-
tidigt som l6sningen &r robust, utbyggbar och framtidssaker.
Intuitive Aerials [6sning moter prestandakrav som stalls inom
80-90 procent av film- och tv-branschen till en betydligt lagre
kostnad an de traditionella produkterna for stabilisering kunnat
erbjuda. Bolaget paketerar kdrnteknologin som en helhets-
|6sning genom robusta, véldesignade mekaniska konstruk-
tioner dér slutkunden erbjuds pdlitlig, smart teknik med
prestanda for proffs.




ETT NYTT BRANSCHSEGMENT VAXER FRAM
Intuitive Aerial 8r inte ensamma om att ha identifierat denna
mojlighet, den viktigaste konkurrenten ar Shotover, men

aven Arri (som integrerar mjukvara fran Foma Systems i sina
produkter) forsoker bygga en position inom detta segment. Till-
sammans kan dessa tre aktorer sdgas forma ett nytt marknads-
segment, vilket illustreras i vidstdende diagram.

SMART

MEMS e Intuitive Aerial
e DJI
* Shotover
e Freefly (S50
€6 * ARRI (Foma)
* Alexmos (GGO)

Broadcast
(TV- och nyhetsproduktion)

Produktion med lagre krav

PALITLIG

och budget (reklam etc)

* Filmotechnic

6EECEL,
e Scorpio

6EEEO

Féretagen/produkterna Librahead, Filmotechnic fran Ukraina
(filmotechnic.com) och Scorpio frén Spanien dr baserade pd
fiberoptiska gyron (FOG) och ddrmed vésentligt dyrare.

For Intuitive Aerial ar det en fordel att det finns konkurrenter

i branschen, eftersom forekomsten av flera marknadsaktorer
visar att det finns en marknad. Dessutom kan aktorerna ge
varandra draghjdlp i att etablera den nya teknologin som sddan
i branschen och ddrmed hjdlpa till att skapa efterfrdgan bland
branschens ledande aktorer.

INTUITIVE AERIALS TEKNIKPLATTFORM OCH STRATEGISKA MARKNADSPOSITION

INTUITIVE AERIALS MARKNADSSTRATEGI
Malet for Intuitive Aerial de senaste dren har varit att bygga

upp ett fortroende for tekniken, for att pd sa sétt bryta ner de
barridrer som byggts upp kring den traditionella tekniken. Idag,
efter flera ars anvandning och utvérdering i produktioner och
live-sandningar pa hosta niva, kan Intuitive Aerial visa att teknik-
en levererar den prestanda och palitlighet som kravs i de mest
krdvande inspelningarna och for live-produktioner med miljon-
tals tittare varlden 6ver, utan avbrott eller storningar. Intuitive
Aerials forskning och utveckling har, enligt Bolagets uppfatt-
ning, skapat produkter som innebér att det basta av tva varldar
kan kombineras, vilket 6ppnar helt nya mojligheter. Vetskapen
om detta ar fortfarande endast spridd inom en begransad krets
i branschen, vilket bland annat beror pd att branschen generellt
har en konservativ instdllning till ny teknik och att Intuitive
Aerial fortfarande dr ett litet foretag. Med fler installationer och
referensproduktioner okar intresset att investera i NEWTON hos
fler kunder.

Under 2017 har affarsmojligheter 6ppnats genom att ett
flertal valrenommerade och inflytelserika leverantérer inom
branschen har identifierat bolagets produktserie NEWTON som
en mojlighet att starka sitt eget kunderbjudande. Genom att
integrera NEWTON i sina egna produkter okar dessa foretag
kundnyttan for sina kunder. Troskeln for slutkunderna att borja
anvanda NEWTON sédnks automatiskt. Samtidigt skanker dessa
branschledande varumarken en legitimitet &t NEWTON, vilket
bygger langsiktigt fortroende i marknaden.

SpiderCam® ar ett utmarkt exempel pa en ledande bransch-
spelare som valt att gora Intuitive Aerial till strategisk teknologi-
leverantor. Bolagets malséttning dr att etablera fler liknande
samarbeten med andra tungviktare i branschen.




INtuitive Aerials produkter

Intuitive Aerial har for narvarande tva huvudprodukter i sitt

produktsortiment:

» NEWTON-ett avancerat kamerastativ, med ett integrerat styr-
och reglersystem byggt pa gyrostabilisering, utvecklat for att
bara kameror for professionellt bruk.

» DOMINION —-en avancerad barbar styrenhet som i forsta
hand anvands for att mandvrera NEWTON och AERIGON
under anvandning.

Utover dessa finns dven drénarsystemet AERIGON, utvecklat
for att flyga kameror, som dock for ndrvarande endast séljs i
begransad omfattning.

PRODUKTERNA

Intuitive Aerial levererar och erbjuder I6sningar som ar helt
anpassade for den professionella mediebranschen. Den
egenutvecklade kamerastabiliseringen bygger pé avancerad
reglerteknik baserad pé sensordata fran elektroniska gyron,
accelerometrar och magnetometer vilket ger anvandarna moj-
lighet for kreativt och intuitivt skapande.

Intuitive Aerials produkter utgor enligt Bolagets bedémning,
baserat pa referensproduktioner dar Bolagets produkter anvants
samt aterkoppling fran kunder, det absoluta toppsegmentet av
produkter avsedda for digital filmning via fiarrstyrda kamera-
system. Produkterna dr designade fran grunden for att anvandas
pa stora filminspelningar och kan hantera marknadens mest
avancerade kamerautrustning, utan kompromisser pa bildkvalitet.
De gyrostabiliserade kamerastativen tas fram i en kontrollerad
tillverkningsprocess och levereras tillsammans med ett paket av
stodprodukter, tillbehdr, utbildning och assistans med certifiering
i enlighet med nationella bestammelser varlden ver.

NEWTON
NEWTON ér ett gyrostabiliserande kamerastativ som motverkar
de skakningar och vibrationer som uppstar nar en kamera for-
flyttas. Produkten bygger pa avancerad programvara, algoritmer
och teknik for att detektera rorelser, styra och gyrostabilisera
kameror i realtid. Intuitive Aerial har genom betydande
ingenjorsinsatser utvecklat NEWTON till den produkt som det
aridag genom att framst integrera styr- och reglersystemet fran
AERIGON, efter att ha forvarvat vissa produktrattigheter till sjdlva
stativet fran det svenska teknikbolaget Swedish Chameleon.
Kunderna for NEWTON har behovet av stabiliserande kamera-
|6sningar for sin film- och tv-produktion. Mjukvaruintegrationen
i kamerastativet gor att professionella kameraoperatorer kan
minska den tid det tar att sakert fa stabila och vackra kamera-
akningar. | takt med att efterfragan okar pa hogupplost TV (HD
och UltraHD) forvantas behovet av kamerastabilisering kraftigt
Oka i framtiden. Alla producenter kommer da att behéva an-
skaffa utrustning som kan hantera det nya formatet.

NEWTON har stor potential inom flera olika marknadssegment
och kan monteras pa ett flertal applikationer som ar i rorelse,

till exempel frdn bat, bil, motorcyklar och skotrar. Andra appli-
kationer kan vara kranar, rdls, wire-system, jib-armar med mera.
NEWTON har dven vidareutvecklats till en ny hdgkvalitativ gimbal
for bland annat broadcasttillimpningar.

AERIGON

AERIGON &r en multirotorhelikopter anpassad for att flyga
kameror for professionellt bruk. AERIGON &r den forsta profes-
sionella flygande kameraplattformen skrdddarsydd for film- och
TV-produktioner som erbjuder den prestanda och precision
som kravs for filmning med moderna HD- och UltraHD-
kameror. Med AERIGONS lastkapacitet kan filmare idag anvanda
kameraplattformen tillsammans med i stort sett alla moderna
produktionskameror.

AERIGONs gimbal har ett inbyggt avancerat stabiliserings-
system och den styrs tillsammans med kameran och objek-
tivet tradlost fran marken via kontrollenheten DOMINION.
AERIGON-systemet har anvants i en rad storskaliga filmproduk-
tioner, sdsom James Bond Spectre, Disneys Into the Woods
och Marvels Avengers Age of Ultron. Produktionsbolaget
Natural History Film Unit (NHFU) har ocksa anvant sin AERIGON
i flera hogprofilerade naturdokumentdrer for BBC, National
Geographic och Animal Planet.

AERIGON har successivt skalats upp med storre motorer for
att klara att lyfta stérre och tyngre kameror. Som en foljd av
dessa forandringar har systemet i ett begrénsat antal fall visat
sig kunna fa ett instabilt flygbeteeende vid vissa flygférhallan-
den. | de fall som AERIGON flugits med véldigt tunga kameror
(nyttolasten), och piloten via extrema spakutslag gett motorerna
fullt gaspadrag (full acceleration) vid svéngar, har en pendel-
rorelse kunna intraffa hos nyttolasten som det automatiska
styrsystemet inte kunnat kompensera for, vilket visat sig kunnat
medfdra ett instabilt flygbeteende. Intuitive Aerial har kortsiktigt
|6st problemet genom att ge piloterna uppdaterade anvandar-
instruktioner med restriktioner avseende hur systemet far
flygas och genom att begrénsa de spakutslag som piloten kan
anvanda sig av.

Beddmningen &r nu att for att fa AERIGON helt tillforlitlig
behdvs ett storre omtag i utvecklingsarbetet. En helt ny version
av AERIGON, bendmnd AERIGON Mk 3, maste i s& fall utveck-
las. Intuitive Aerial har dock begrdnsade utvecklingsresurser.
Eftersom NEWTON salt mycket battre an AERIGON prioriterar
foretagsledningen tills vidare att bli klar de nya versioner av
NEWTON som planeras, innan AERIGON vidareutvecklas.

DOMINION
DOMINION é&r en bdrbar styrenhet som gor det mojligt for
kameraoperatorerna att styra kamerarorelser, fokus och




INTUITIVE AERIALS PRODUKTER

andra kamerainstallningar pd NEWTON och AERIGON under
anvandning. Med DOMINION har produktionsbolag, filmare,
regissorer och produktionsteam annu storre kontroll nér de tar
filmsekvenser med hjélp av sa gott som alla moderna kameror.

TEKNIKEN BAKOM INTUITIVE

AERIALS PRODUKTER

Saval NEWTON som AERIGON vilar pa samma tekniska platt-
form, vilken har utvecklats av Intuitive Aerial och som utgor den
tekniska kérnan i Bolaget. Teknikplattformen &r Intuitive Aerials
unika konkurrensfordel och ett av de viktigaste skalen till att
investera i Intuitive Aerial som bolag.

Teknikplattformen kan bdst beskrivas som ett avancerat styr-
och reglersystem for kamera- och optikstyrning for anvéandning
i treaxliga gimbaler. Elektriska gyron anvands for att kdnna av
vinkelrorelser, det vill séga lutningar i X-, Y- och Z-led, och fung-
erar som sensorer som ger insignaler till systemet. Via sensor-
fusion (sammanslagning av signaler fran flera sensorer samtidigt)
och algoritmer i egenutvecklad programvara anvands insignal-
erna fran gyrona for att skapa utsignaler som ska kompensera.
Utsignalerna anvands for att styra elektriska motorer integrerade
i systemet, vilka momentant och kontinuerligt kompenserar i
X-, Y- och Z-led for de externa krafter som systemet utsétts for.
Pa reglertekniksprak kallas systemet for en PID-regulator, dar
forkortningen PID kommer fran regulatorns tre element: en pro-
portionerlig del, en integrerande del samt en deriverande del.

Resultatet blir att systemet tryggar att skarpa bilder kan
erhéllas saval nar NEWTON bér kameror i miljder dar en fast

. NEWTONS MARKNADSPOSITION |
FORHALLANDE TILL KONKURRENTERNA*

RONIN (DJI)
$2.500

kamerainstallation krdvs som nar AERIGON flyger och bar
kameror. Stora resurser har investerats i utveckling av detta
avancerade reglertekniksystem.

KONKURRENTER TILL NEWTON
Nedan foljer en dversikt av konkurrenterna:

Shotover, www.shotover.com

Shotover ar ett foretag fran Nya Zeeland som utvecklar och
sdljer de produkter som ligger narmast NEWTON och AERIGON
i kvalitet och prestanda.

Maxima, www.arri.com

Arri har nyligen ingadtt ett teknologiskt partnerskap med

Foma Systems och kommer att integrera deras stabiliserings-
teknologi i sina produkter. Dérmed kan Arri pa sikt bli den
tredje branschaktoren som foljer Shotovers och Intuitive Aerials
teknologibaserade marknadsstrategi, se dven avsnittet “Intuitive
Aerials teknikplattform och strategiska marknadsposition”.

Defy, www.defywithus.com
Movi, www.freeflysystems.com/movi-pro

RONIN, www.dji.com/ronin
Standardprodukt som séljs av kinesiska DJI Innovations.

Movi
$12.000

MAXIMA
$17.500
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*Baserat pa Bolagets egen sammanstdlining av externa marknadsdata, konkurrenternas produktspecifikationer samt utsagor frdn kunder och samarbetspartners.




NEWTONS KONKURRENSFORDELAR

Jamfort med konkurrenterna anser Bolaget, baserat pa externa
marknadsdata samt dterkoppling frdn kunder och samarbets-
partners, att NEWTON bland annat har féljande konkurrens-
fordelar.

NEWTON &r en valdigt stabil och tillforlitlig produkt med
hog driftsakerhet. Intuitive Aerial har generellt fa tekniska
supportarenden pa sina produkter, vilket ar ett bevis for att
grundkonstruktionen &r stabil.

NEWTON har ett behandigt format. Den &r liten och kompakt
och darfor lattanvand.

NEWTON har lika bra prestanda som de béasta produkterna
i branschen, men till ett lagre pris. Kvoten pris/prestanda ar
alltsa mer fordelaktig for NEWTON.

¥

¥

¥

NYA PRODUKTER UNDER UTVECKLING

Under 2016 har NEWTON salt betydligt battre an AERIGON

och marknaden beddms vara klart storre. Dessutom kraver
NEWTON kortare upplarningsprocess samt kortare beslutstid for
kunden och dr ddrmed lattare att salja. Framfor allt ar NEWTON
betydligt enklare att sdlja via distributdr och beddms kunna na
storre forsaljningsvolymer snabbare. Darfor kommer utveckling
for att ta fram nya modellvarianter av NEWTON att prioriteras.

UTVECKLING AV NEWTON

Den tekniska utvecklingen inom TV-produktion gdr snabbt;
kraven och majligheterna 6kar hela tiden. Intuitive Aerials
malsattning ar att nd en marknadsledande position inom fjarr-
styrda kamerasystem, baserat pa NEWTON. For att uppna detta
mal behdver Intuitive Aerial utveckla fler varianter av NEWTON
och ett mer komplett produkterbjudande till kunderna. Med
ett bredare sortiment av NEWTON kommer bolagets totala for-
saljningspotential att Oka betydligt, samtidigt som férsaljningen

PLANERING ‘ UTVECKLING ‘

INTUITIVE AERIALS PRODUKTER

kan ske genom befintliga forsaljningskanaler, vilket forvantas
reducera forsdljningsomkostnaderna som andel av bolagets
totala kostnader.

Eftersom de nya versionerna av NEWTON kommer att
byggas utifran den teknologiplattform som redan finns utveck-
lad férvantas utvecklingsarbetet bli kostnadseffektivt. Mjukvara
och komponenter kan dteranvandas, vilket dven kortar ledtiden
i utvecklingsarbetet. Det innebdr ocksé 1dga tekniska risker.

Av konkurrensskél valjer bolaget att tills vidare inte beratta
i detalj vilka produktvarianter som ska utvecklas. Samman-
taget bedoms dock dessa produktvarianter vasentligt 6ka
forsaljningspotentialen for NEWTON. Givet att tidplanen for
utvecklingsarbetet haller forvantas de viktigaste kommande
produktlanseringarna att ske senast under 2018 och 2019.

INVESTERINGAR

Investeringarna i utveckling av NEWTON V3 -V5 &r beslutade
av Bolaget och berdknas sammanlagt kosta cirka 2 mnkr och
planeras finansieras med likvid fran Emissionen. Investering i
utveckling av NEWTON V6 &r formellt sett dnnu inte beslutad;
investeringsbeloppet berdknas uppga till drygt 2 mnkr och
planeras finansieras med likvid fran Emissionen.

Investering i ndsta generation AERIGON (AERIGON Mk 3) &r
annu inte beslutad av Bolaget och har finns endast ungefarliga
berdkningar av vad ett sddant utvecklingsprojekt skulle kosta.
En prelimindr beddmning &r att utvecklingen av AERIGON Mk 3
skulle kosta cirka 5 mnkr och ta 12 manader att genomféra.
Finansiering kan ske med likvid fran Emissionen, inklusive 16sen
av teckningsoptionerna TO 4 och TO 5 under 2018, samt eventu-
ellt dven med likvid frén Overteckningsemissionen. Teknologiska
partnerskap kan eventuellt vara ett sétt att reducera saval
utvecklingstiden som utvecklingskostnaderna.

STATUS FOR NEWTON-FAMILJEN

TEST ‘ LANSERING FORSALJNING

\
NEWTONC
Lanserad

NEWTON S
Lanserad

NEWTON V3
Planerad lansering 2018 Q1

NEWTON V4
Planerad lansering 2018 Q3

NEWTON V5
Planerad lansering 2018 Q4

NEWTON V6
Planerad lansering 2019 Q2
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Marknaden

Intuitive Aerials huvudprodukt NEWTON vénder sig huvud-
sakligen till professionella film- och tv-skapare som behdver
stabiliserande kameraldsningar. DOMINION &r en styrenhet som
sdljs tillsammans med NEWTON, men som ocksa bedéms ha en
framtida marknad som fristdende tredjepartsprodukt.

NEWTON anvands i forsta hand vid TV-produktion och har dar-
for en global marknadsefterfragan eftersom TV-produktion finns i
nastan alla lander. Totalt sett &r TV-produktion en betydligt storre
marknad an filmproduktion, och dessutom kan varje TV-produ-
cent ha nytta av flera stabiliserande kamerastativ NEWTON.

KUNDER TILL NEWTON

NEWTON lanserades hosten 2015 och har enligt Bolagets
uppfattning, baserat pa referensproduktioner dar NEWTON
anvants samt aterkoppling fran kunder, pa kort tid tagit en
position pa en kravande marknad. Bolaget har salt NEWTON till
flera professionella och strategiskt viktiga kunder, till exempel
det norska public service-bolaget NRK, brittiska BBC, Professi-
onal Motion Technology GmbH (PMT) samt NEP Sweden, som
tillhor varldens storsta leverantor av teknik och tjanster for TV,
media och eventproduktion. NEWTON har anvants i flera storre
och inflytelserika TV-produktioner, till exempel Eurovision Song
Contest, Metropolitan Opera, Music Awards, The Voice, X-Factor,
Melodifestivalen och ett antal globalt uppmarksammade
sport-evenemang.

Kunderna till NEWTON kan delas in i foljande kategorier:

» Mediabolag med egen produktion (BBC, NRK)

» "Wet Market” (produktionsbolag som hyrs in och spelar in
med egen personal)

» "Dry Market” (bolag utan personal—ren materialuthyrning)

» Studio/Location (studior med fast utrustning i studion)

Produktionsbolag inom "Wet Market”, det vill séga produktions-
bolag med egen anstalld personal, brukar specialisera sig pa en
viss typ av produktionsteknik, till exempel “Rail” (produktioner
med ralsbunden produktionsutrustning), "Vehicle” (produk-
tioner med till exempel bil eller bat) och "Wire" (produktioner
med vajerlyft produktionsutrustning, delvis ett alternativ till att
anvanda dronare).

"Dry Market” ar bolag som arbetar med ren materialuthyrning
utan tillhérande personal. Till "Dry Market” hor till exempel
uthyrning av kranar som anvénds vid film- och tv-produktion
och som &r en stor marknad.

Under 2016 och hittills under 2017 har Intuitive Aerial sdlt drygt
35 system NEWTON, se vidstdende bildkollage for hur forsalj-
ningen hittills fordelat sig mellan olika applikationer.

Observera att Intuitive Aerial annu inte salt ndgot system
till kundkategorin Studio/Location, vilken presenteras utfor-
ligare nedan. Inom Studio/Location finns alltsa en obearbetad
marknadspotential.

De flesta system har sdlts i Europa, vilket nedanstdende tabell
visar. Forsaljiningen i USA har varit blygsam, trots att USA &r den
enskilt storsta marknaden och trots att NEWTON med goda
resultat har anvants vid framstaende referensproduktioner i
USA. Framover dr en av Bolagets storsta prioriteter att snabbt fa
igang forsaljningen i USA genom ett utokat natverk av partner-
foretag och distributorer.

ANTAL NEWTON SOM SALTS TILL RESPEKTIVE LAND:*

Land Antal Land Antal
Tyskland 7 Finland 2
Storbritannien 5 Nederlénderna 2
Sverige 5 Slovakien 1
Osterrike 4 Sydkorea 1
USA 3 Japan 1
Norge 2 Ungern 1
Danmark 2 Summa 36

*Under 2016 och hittills under 201;.

MARKNADEN FOR NEWTON INOM FILM
OCH BROADCAST

Baserat pa erfarenheterna fran den svenska marknaden
beddmer Intuitive Aerial att den totala marknadspotentialen

i Europa for NEWTON i dess nuvarande version uppgar till
ungefdr 300 system, dar sérskilt Storbritannien beddms vara
en viktig marknad. Med en livslangd pa fem ar innebar det

en arlig marknadspotential i Europa pd 60 system av den
nuvarande versionen av NEWTON. Marknadspotentialen i USA
beddms vara minst lika stor som i Europa. Till dessa kommer
stora asiatiska film- och tv-lander som Japan, Kina, Indien och
Sydkorea. Globalt beddmer Bolaget att marknadspotentialen
for NEWTON i dess nuvarande version forsiktigt uppgar till cirka
200 system per dr. Ndr de nya varianterna av NEWTON lanse-
ras 2018 respektive 2019 forvantas ovanstaende marknad 6ka
vasentligt.

Den tekniska utvecklingen dr en viktig orsak till att kunderna
koper nya system. Teknologiskiften, som till exempel dvergang
till UltraHD, kan innebara att marknaden enskilda ar kan vara
betydligt mycket storre an ovanstadende.




FILM

(REKLAM, SPELFILM, DRAMA, DOKUMENTAR)
FILMKAMERA + MANUSBASERAT INNEHALL

MARKNADEN

BROADCAST
(SPORT, EVENT, UNDERHALLNING, REALITY)
TV-KAMERA + HANDEL SEBASFRAT INNEHALL

CRANE (0) RADIO VEHICLE (0) STEADICAM™ (0) CAR (4) CRANE (1) RAIL/TOWERCAM (13) | STEADICAM' (0) CAR(0)
GENERIC
1D WIRE (0) 3D WIRE (1) HELICOPTER (0) DRONE (0) 1D WIRE (5) 3D WIRE (6) HELICOPTER (0) DRONE (0)
MC(0) JIB(0) BOAT (1) MC(0) JIB(0)

*Uthyrningsfirmor didr NEWTON anvénds till olika applikationer.

'Steadicam innebdir att operatéren/fotografen bdr en véist med en ledad arm kopplad till kameran.

icle

NEWTON INOM STUDIO/LOCATION

Utover ovanstdende marknad till produktions- och uthyrnings-
bolag finns det marknadskategorier som Intuitive Aerial dannu
inte har sdlt till, men som beddms kunna bli intressanta kund-
kategorier framover. Till dessa hor forséljining av NEWTON for
fast installation i produktionsstudio, det vill sdga utrustningen
monteras inte upp och ner infér varje enskild TV-produktion
utan finns fast installerad i studion hela tiden.

Marknaden fér Studio/Location kan delas in i foljande:
» Nyhetsstudior
» Sportstudior

Nyhetsstudior &r stora TV-produktionsstudior som forst och
framst arbetar med nyhetssandningar och som kan ha intresse
av att ha fasta installationer av NEWTON.

Railcam/Towercam

Till sportstudior hor till exempel fotbollsarenor fér de storsta
fotbollslagen, motorsportarenor, idrottshallar och simhallar
som &r sa pass stora att de regelbundet sander direktinspelade
tv-produktioner. Dessa sportstudior kan spara pengar pa att an-
vanda fast installerad produktionsutrustning istallet for att hyra
in och montera upp utrustning infor varje produktion, vilket kan
innebdra en mycket stor marknad for NEWTON. Till exempel
har brittiska fotbollsligan Premier League 20 stycken lag som
vart och ett spelar pad egen hemmaarena och vars matcher i
stor utstrackning visas for en internationell publik, dven utanfor
Europas grénser. En fast installation pa en fotbollsarena kan
innebdra ett behov av flera NEWTON kamerastativ. Exemplen
pa liknande anvéandningsomrdden kan mangfaldigas och visar
att marknadspotentialen inom Studio/Location pa sikt kan bli
betydelsefull.




MARKNADEN

MARKNADEN FOR NEWTON INOM INDUSTRI-
ELLA APPLIKATIONER OCH OVERVAKNING
Pa senaste tiden har NEWTONS stabiliserande egenskaper
kommit att uppmarksammas utanfér mediabranschen. Bolaget
har fatt ta emot ett antal mycket intressanta forfragningar avse-
ende att anvanda NEWTON inom diverse industriella tillamp-
ningar och dven inom generell dvervakning. Diskussionerna
befinner sig pa ett tidigt stadium, men konkreta testprojekt ar
under planldggning.

For Intuitive Aerial dr detta en synnerligen intressant utveck-
ling eftersom det i ett lyckosamt scenario kan leda till att det
finns en stor marknad fér NEWTON utanfoér Film och Broadcast.
Dérmed kan Bolagets framtida forsaljningspotential avseende
NEWTON komma att dka betydligt. En annan férdel &r att pris-
kénsligheten kan vara mindre inom industriella tilldmpningar,
vilket kan innebéra en forstarkt [dnsamhetspotential.

Att anvanda NEWTON inom industriella tillampningar kan
innebdra att speciellt anpassade versioner av NEWTON kommer
att behova utvecklas. Eftersom dessa kan byggas baserat pa
Bolagets teknologiplattform finns en skalbarhet i utvecklings-
arbetet som gor detta snabbt, kostnadseffektivt och med lag
teknisk risk.

EFTERMARKNADEN

Till ovanstaende kommer eftermarknaden med forsaljning

av slitdelar och forbrukningsmaterial, dvriga reservdelar samt
systemuppgraderingar. Aven utbildning av slutanvandare kan
pa sikt bli en intaktskalla. Bolagets forvantan dr att forsaljningen
av NEWTON-systemen pa sikt kommer att generera betydande
arliga eftermarknadsintékter i form av system- och mjukvaru-
uppgraderingar, vilka ocksa kommer att ©ka NEWTONSs prestan-
da for slutkunden.

FORSALJNINGSKANALER

Intuitive Aerial har hittills ndtt sina kunder genom kanaler som
branschmassor, web och sociala medier, tips fran befintliga
kunder och referenser i 6vrigt, vilket beskrivs ndrmare nedan.

PAKETERING VIA PARTNERFORETAG

Framover ar avsikten att i storre utstrackning sélja NEWTON
som del i andra foretagssystem, genom att formulera gemen-
samma paketeringserbjudanden. Det finns ett flertal foretag
inom bland annat Wire, Rail och Crane som skulle kunna ha
stor nytta av gyrostabiliserade kamerastativ som en integre-
rad del av sitt erbjudande till kunderna. Malsattningen dr att
forsaliningen da ska ske med automatik nér dessa foretag séljer
sina produkter, vilket ska ge en hogre basforsaljning i Bolaget.
Intuitive Aerial blir i detta avseende en sorts underleverantor till
partnerforetagen.

For dessa foretag innebér integrationen av NEWTON att
deras egna produkter blir mer vérdefulla for slutkunderna och
pa sa vis starker de alltsd sitt eget kunderbjudande. Genom att
Intuitive Aerial kan dra fordel av dessa foretags starka varumarke
och trovérdighet bland slutkunderna sanks troskeln for att borja
anvanda NEWTON.

Intuitive Aerial har under varen 2017 bearbetat ett flertal fore-
tag inom denna kategori under hosten 2017 slutit ett partner-
skapsavtal med vajerkamerakoncernen Spidercam®. Intuitive
Aerial rdknar med att kunna presentera ytterligare minst ett
samarbetsavtal under det narmaste halvaret. Frdn och med 2018
forvantas forsaljning via denna kategori att ge ett tydligt bidrag
till saval omséattning som Idnsamhet i Intuitive Aerial.

DISTRIBUTORER OCH AGENTER
Framdver dr malsattningen att bygga upp ett brett inter-
nationellt natverk av distributdrer och agenter. Hittills har det



gatt trogt att rekrytera distributdrer och agenter eftersom
Intuitive Aerials produkter kraver hog teknisk kompetens for
att kunna séljas. Intuitive Aerial har dessutom haft begrénsade
interna resurser att rekrytera, utbilda och stddja l[dmpliga dist-
ributorer. | takt med att NEWTON blir en allt mer vdlkand och
etablerad produkt pa marknaden férvantas dock intresset hos
lampliga distributorer att Oka. Pa sikt forvantas darmed ocksa
orderingangen via distributorer att dka.

WEB OCH SOCIALA MEDIER

NEWTON séljs i 6kande omfattning baserat pa forfragningar
fran kunder som sett filmer om bolagets produkter som publi-
ceras pa sociala medier. Utmaningen dr att sticka ut med in-
tressant och tilltalande innehall som intresserar en bred publik.
Intuitive Aerials produkter har enligt Bolagets uppfattning

ett tilltalande, utmaérkande designsprak och tydligt anvand-
ningssyfte. Tillsammans med effektfulla filmproduktioner och
behind-the-scenes material som produceras utgér detta en
stark kombination fér global, social spridning.

En tydlig indikation p& denna styrka var filmen dar AERIGON
som forsta dronare i varlden flyger med hoghastighetskameran
Phantom Flex, som hittills uppnatt 1,5 miljoner visningar pa
Youtube. Intuitive Aerial arbetar aktivt med att 6ka nérvaron pa
webben och i sociala medier. Bolaget har under 2017 anstéllt en
innehallsproducent som ska producera séljmaterial for hemsida
och sociala medier.

KUNDUTLATANDEN OCH REFERENSMATERIAL
Kundutldtanden och referensmaterial fran faktiska produktioner
och anvandande av Intuitive Aerials produkter ar kraftfulla verk-
tyg for att bygga fortroende fér produkten och féretaget.

BRANSCHMASSOR

Pa de arliga stora branschmassorna NAB Show, IBC, CineGear
och Cinec traffas mediabranschen for att ta del av den senaste
tekniken inom film och broadcast, lyssna till inspirationstal,
delta i diskussionsgrupper och visa sin marknadsnarvaro i bran-
schen. Produktionsbolagen, uthyrningsforetagen och flygfilms-
foretagen dr ndrvarande i sitt sokande och utvarderande av
senaste nyttinom marknaden.

UPPMARKSAMMANDEN GENOM FILM- OCH
TV-PRODUKTIONER

Intuitive Aerials vision &r att vara férstahandsvalet for vérldens
mest krdvande och kreativa skapare i mediaindustrin. Styrda av
denna vision har foretaget en tydlig strategi att attrahera trend-
sattare i marknaden i syfte att placera foretagets produkter som
en branschstandard for professionell film- och tv-produktion.

MARKNADEN

REFERENSPRODUKTIONER

Stabiliserande kamerastativet NEWTON lanserades under
hosten 20715, Hittills har bolaget salt drygt 35 exemplar av
NEWTON och antalet 6kar snabbt. Bolaget har sedan start salt
cirka 30 system AERIGON, varav de flesta &r i drift. De flesta
system har salts till foretag som idag ar verksamma inom
fotografering/filmning med fullstora helikoptrar respektive till
uthyrningsforetag.

Nedan foljer exempel pa nagra av Bolagets kunder for NEWTON:

» NRK (www.nrk.no)

» BBC (www.bbc.co.uk)

» Professional Motion Technology GmbH (PMT)
(www.mypmt.de)

» NEP Sweden (www.nepsweden.com)

» Atlantic Cine Equipment (ACE, www.aceeast.com)

Referensproduktioner dar NEWTON har anvants inkluderar:
» Eurovision Song Contest

» Metropolitan Opera

» Music Awards

» The Voice

» X-Factor

» Melodifestivalen

Nedan foljer exempel pa nagra av Bolagets kunder for AERIGON:
Welk Aviation, USA (welkaviation.com)

Fly Through Films, England (flythroughfilms.com)
Beyond HD, England (beyondhd.tv)

Helicopter Film Services, England (helicopterfilm.tv)
Natural History Film Unit (NHFU), Botswana
(naturalhistoryfilmunit.com)

Hello Airbot, USA (helloairbot.com)

Bocavista, Nederldanderna (bocavista.nl)

Dubai Film, Férenade Arabemiraten (dubaifilm.ae)
» Gamma Engineering, Férenade Arabemiraten
(gamma-engineering.com)

Phoenix Air, USA (phoenixair.com)

»

¥

¥

P

¥

¥

»

¥

»

4

¥

¥

»

¥

Referensproduktioner dar AERIGON har anvants inkluderar:
» Into the Woods, Disney (2014)

» Return of the Giant Killers: Africa’s Lion Kings, BBC (2015)
» Mission: Impossible —Rogue Nation (2015)

» James Bond: Spectre (2015)

» Taylor Swift: musikvideon Wildest Dreams (2015)

» Now You See Me: The Second Act (2016)

» The Huntsman (2016)




SUCCESS STORIES

NMediejatten BBC
valde NEW TON

Efter tuffa falttester valde den brittiska enheten for naturfilmer,
BBC Natural History Unit (NHU), att investera i NEWTON for deras
kommande inspelningar av hogprofilsdokumentérer.

= |

e fantastiska dokumentéar-
Derna Planet Earth och Blue

Planet med Sir David Atten-
borough som beréttarrdst ar pro-
duktioner som méanga av oss
kanner till. Det ar produktioner
som stracker sig over flera ar och
som spelas in pa ett flertal platser
i runtom i varlden med stora pro-
duktionsteam. Naturfilmerna ar ex-
tremt pakostade vilket kraver abso-
lut prestanda och tillforlitlighet i de
produkter som NHU anvander.

For den kommande hogprofilsdoku-
mentéren var NHU i stort behov av
att hitta ett robust kamerahuvud
som kunde monteras pa deras
markbundna applikationer och
framfbras i extrem terréng. Valet foll
pa Intuitive Aerials gyro-stabiliserade

kamerahuvud NEWTON som upp-
fyllde samtliga krav for att mojlig-
gora mer kreativa och flexibla bild-
tagningar i varierande vegetation.

| uppféljaren Planet Earth Il far vi
som tittare uppleva varlden ur djur-
ens synvinkel och vi far narma oss
dem mer &n nagonsin tidigare tack
vare banbrytande teknik som nu
finns tillgénglig pa marknaden.

— Att BBC valde NEWTON ar en
betydande kvalitetsstampel for vara
produkter och kommer att skapa
starka referensvarden for oss, sager
Robin Kahlbom, VD Intuitive Aerial.

Den forsta dokumentaren, Planet
Earth, blev en stor succé nar den
lanserades 2006. Dvd-utgévan sald-
es i hela 3,5 miljoner exemplar och
den har visats i 130 lander.




Intuitive Aerials

NEWTON héller

SUCCESS STORIES

lorisonten

Det svenska vajer-kameraforetaget Horisont Camera Solutions
AB frén Vallentuna fick en rykande start efter att de investerat
i ett komplett NEWTON system fran Intuitive Aerial.

et svenska vajer-kamera-
Dféretaget Horisont Camera

Solutions—en av Intuitive
Aerials nyare kunder skapar med
sina system nytt dynamiskt inne-
hall med malsattning att vara en
stor aktoér pa den svenska live-
broadcast marknaden. NEWTON
var precis den produkt de letade
efter—ett kamerahuvud som var
robust, tillforlitligt och stabilt och
som starkt bidrar till att n& malsatt-
ningen.

— Antligen har vi kraften vi behéver,
och fortfarande i en kompakt och
latt gimbal, sager Niklas Ostling,
Horisont Camera Solutions.

Ett av bolagets storsta utmaning-
ar var nar de fick uppdraget att
livesdnda en av Sveriges storsta
och mest pakostade program-
serie —Melodifestivalen. Ett pro-
gram som standigt hdéjer den
tekniska nivan for att vara den stor-
slagna TV-show som den ar. For

att 6ka den dynamiska narvaron i
showen och for att uppna spek-
takuldra kameradkningar anvands
specialkameror, dvs fjarrstyrda
kameror i rorelse.

For att uppna maximal schlager
effekt och for att TV-tittarna ska
komma néara publik och artister
installerades NEWTON i en vajer-
installation hégt upp i arenan som
gick diagonalt éver hela publik-

”...robust, tillforlitligt
wa 0Ch Stabilt:

havet. P& sé satt kunde de effekt-
fulla bilderna 6ver artister och
publik sdndas. Finalen av Melodi-
festivalen 2017 sags av tver 3,8
miljoner TV-tittare vilket pavisar
vilken enorm produktion det &r.

— Med NEWTON kan vi antligen
lita pa att bilden haller horisonten,
precis som vart firmanamn ut-
lovar. Vi vagar nu tillfullo utnyttja
var vajerkamera med full zoom, i
hog fart och &nda behalla stabilite-
ten. NEWTON é&r ett klart lyft bade
for var vajerkamera och for fram-
tida live-sandningar i stora arenor,
sager Kristian Oryd och Niklas Ost-
ling, grundare av Horisont Camera
Solutions.

Efter Melodifestivalen har Horisont
Camera Solutions fatt flera stora
uppdrag som till exempel Sveriges
storsta travtavling Elitloppet samt
den prestigefyllda Kristallengalan,
dar NEWTON har anvants.
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Dronarverksamheten

Intuitive Aerial har historiskt mottagit ett stort antal forfrag-
ningar om att utféra uppdrag med drénare, men har alltid
haft som policy att tacka nej till dessa, for att istallet fokusera
verksamheten pa forsaljning av sina egenutvecklade produkter.
Bolaget ser dock drénartjanster (eng: Drone Services) som ett
langsiktigt expansivt affarsomrade och vill utvardera maojlig-
heterna att ta sig in pa denna marknad. Att etablera sig inom
dronartjdnster ar ett satt att forvalta den erfarenhet och de
kunskaper som byggts upp genom utvecklandet och forsalj-
ningen av dronarsystemet AERIGON. Inom detta omrade kan
ocksa Intuitive Aerial dra fordel av att Bolaget finns i Nordens
flyghuvudstad - Linkdping—med den tillgadng pa kompetent
personal inom utveckling av flygbaserade system som finns i
naromradet.

Dessutom dr Intuitive Aerial ett av relativt fa foretag i Norden
som har tillstand och erfarenhet av att flyga storre dronare, det
vill drénare som kan bdra sa tunga nyttolaster att de kan anvén-
das for industriellt orienterade uppdrag. Darmed kan Bolaget fa
en "flygande start” inom dronartjanster.

TJANSTEUPPDRAG MED DRONARE

Intuitive Aerial har sedan flera &r mérkt ett intresse for att kunna
hyra bolagets helikoptersystem AERIGON. Bolaget avser att
framover mota denna efterfragan med ett nytt affarsomrade
for tjansteuppdrag, med forsiktig allokering av kapital och
resurser for att halla risknivan pa en rimlig niva. Ett skal till att
starta tjansteverksamhet inom dronartjanster ar att hjdlpa
potentiella kunder som vill testa att anvanda drénare i sin verk-
samhet. Vidare innebadr tjansteverksamhet att Intuitive Aerial
far dkad kompetens om kundens verkliga behov, vilket kan
aterforas till den egna produktutvecklingen.

AERIGON har speciella karakteristika som dr lampliga att
anvanda inom professionell filmproduktion, men dessa
egenskaper dr inte nddvandigtvis ldmpliga for andra typer av
uppdrag. Inom tjdnsteverksamheten avser dock inte Intuitive
Aerial att begrédnsa sig till just uppdrag inom filmproduktion,
utan kan beroende pa forfragningar komma att utféra uppdrag
dven inom helt andra applikationsomraden, sarskilt industriella
applikationer.

En langsiktig tillvaxtbransch forvantas vara dronaruppdrag
som inbegriper matning/skanning med laser, sa kallad LIDAR
(Light detection and ranging, laser-radar). Pa sikt kommer mét-
ning med LIDAR som flygs av drénare troligtvis att bli domine-
rande inom métning/skanning av kraftledningar, byggnader,
strukturer etc.

Tjansteverksamheten kan sdledes komma att anvanda sig av
Intuitive Aerials egen produkt AERIGON for att I6sa kundernas
behov, men kan-beroende pa uppdragens karaktdr—ocksa
komma att anvénda andra helikoptertyper (fran externa till-
verkare). Exempel pé forfrdgningar som Bolaget fatt historiskt,
men da valt att tacka nej till, ar inspektion av vindkraftverk for att
undersdka och inspektera strukturer. Aven férfragningar avse-
ende diverse industriella och geografiska skanningsuppdrag har
mottagits.

Ett normalt uppdrag inom tjdnsteverksamheten kommer att
utforas pa sa satt att Intuitive Aerial mottar en forfragan fran
en kund. Bolaget behandlar forfrdgan och beslutar om offert
ska ldmnas pa uppdraget. Vid accept av offerten projektleder
Intuitive Aerial uppdraget, men vid sjélva genomférandet
planerar Bolaget att anvdnda sig av externa piloter som under-
konsulter for att halla de fasta personalkostnaderna inom
verksamheten pa en sa 1ag niva som majligt. Darmed kommer
Bolaget att kunna erbjuda speciell kompetens for varje enskilt

uppdrag.

MARKNADSSTRATEGI FOR
DRONARTJANSTER

Inom tjansteverksamheten kommer Intuitive Aerial att ha en
opportunistisk och reaktiv strategi och endast agera pa reella
marknadsbehov fran kunder i form av konkreta forfrdgningar.
Bolaget kommer alltsa inte primart att sjalv aktivt soka upp
kunder eller forstka skapa marknadsbehov, utan marknaden far
utvecklas pa sitt eget satt.

I nuldget har Intuitive Aerial inte gjort ndgon marknadsplan
for tiansteverksamheten och heller inte ndgra prognoser for hur
den kan komma att utvecklas. Uppdrag kommer inledningsvis
att beddmas och utféras fran fall till fall, och forst i takt med att
Bolaget bygger upp en erfarenhetsbas kommer tjdnsteverk-
samheten att utvecklas och expandera.

LANGSIKTIGA STRATEGISKA MOJLIGHETER

INOM DRONARTJANSTER

Dronarsystem kan ségas besta av tre huvudkomponenter:

» Flygfarkosten

» Nyttolast (kamera eller sensor)

» Kringliggande stodsystem for att kunna utféra uppdraget
(radioldnkar, mjukvarubaserade stddsystem, annan kring-
utrustning, logistik)




De senaste aren har dronarbranschen fokuserat pa att utveckla
spetsteknik avseende flygfarkosten och sensorn, medan det har
varit mindre fokus pé att underlatta sjdlva genomférandet av
drénaruppdrag, med god logistik, anvandarvanliga stodsystem
etc. Inom sjdlva genomférandet av uppdrag kan Intuitive Aerial
ha nytta av att Bolaget har lang erfarenhet fran filmbranschens
speciella krav. Filmbranschen stéller extremt hoga krav pa

att sjdlva utforandet av filmuppdraget ska utforas effektivt,
eftersom filmuppdrag ofta géra under véldigt speciella yttre
omstandigheter, da skaddespelarna ska vara sminkade och for-
beredda, eventuella tillstand ska ha inhdmtats for filmning, om-
radet dar filmningen gors ska vara avskarmat, vadret ska vara
optimalt. Konsekvensen av detta dr att sjdlva dronarsystemet
maste ha hog tillforlitlighet och kringliggande stodsystem
samt logistik maste fungera felfritt for att garantera tidseffektiv
filmning. Om Intuitive Aerial kan 6verfora en del av denna
kompetens till industriella dronarapplikationer kan Bolaget fa
en langsiktig konkurrensfordel vad avser hur drénaruppdrag
ska genomforas effektivt.

Pa sikt kan verksamheten inom dronartjanster leda till att
Intuitive Aerial dterigen satsar pa att utveckla anvandarvanliga
dronarsystem, till exempel for industriella applikationer. Med
drénarsystem avses inte bara sjalva flygfarkosten, utan lika
mycket de stddsystem och utrustning kring sjdlva flygfarkosten
som behdvs for att kunna leverera en viss tjanst till slutkunden.
I'huvudsak finns det tva afféarsmodeller som Bolaget kan anvén-
dasig av:

AERIGON testflygs utanfér Linkdping en kall vintermorgon.

DRONARVERKSAMHETEN

» Utveckling av hardvara (dronarsystem) for speciella industri-
ella applikationer som séljs till tjdnsteleverantorer, som i sin
tur levererar tjansten till slutkunden. Med denna afféarsmodell
blir Intuitive Aerial i huvudsak en systemleverantor.

» Utveckling av tjdnstekoncept, dar Intuitive Aerial sjalv blir
tjdnsteleverantor till slutkunderna, med hjélp av egen-
utvecklade dronarsystem.

Beroende pa hur marknaden utvecklar sig kan forvéry av
entreprendrsdrivna bolag vara ett satt for Bolaget att snabb-
are fa luft under vingarna. En mojlighet kan vara ett forvarva
mindre entreprendrsdrivna bolag inom drénartjénster, som har
upparbetade kundkontakter och vet vad marknaden efterfragar,
men som saknar de finansiella musklerna for att sjalv kunna
utveckla anvéndarvanliga dronarbaserade system for en viss
applikation. Genom att Intuitive Aerial kan tillfora kapital och
utvecklingskompetens for att ta fram spetsapplikationer inom
dronarbaserade system kan vardeskapande synergieffekter
uppstd. Mdlsattningen dr att utveckla marknadsledande dronar-
koncept inom val definierade nischer med stor kundnytta och
god tillvéxt.

Det fortjanar att papekas att planerna pa dronarverksamhet
baserad pd egenutvecklade system r pa ett tidigt stadium
och att det inte finns nagra garantier for att Intuitive Aerial ska
kunna hitta applikationer dar Bolaget kan bli framgangsrikt.




INTUITIVE AERIALS PRODUKTER

NEWTON =
GYROSTABILISERAT

KAMERASTATIV -

NEWTON BY INTUITIVE AERIAL é&r ett robust,
lattviktigt gyrostabiliserat kamerastativ som
anvands inom professionella TV-, broad-
casting- och filmproduktioner fér att
stabilisera produktionskameror i rorelse
och skapa skakningsfria kamerasvepningar inom
en rad olika applikationer.

NEWTON BASERAS PA Intuitive Aerials kraftfulla
gyrostabiliseringsteknik och har en robust, smuts- HUVUDEGENSKAPER

och vattenavvisande design. Den erbjuder enkel,

v
v

Robust, vatten- och smuts- Monteras hdngande, sta-

effektiv och palitlig anvandning inom broadcast avvisande design. ende eller via konsol.

och film for anvandning pa 1D/2D/3D vajerkamera- > Dubbla, palitliga lang- > Auto-Horizon och backpan-
distans-datalankar eller kompensation.

system, kranar, jibbarmar, dollyvagnar och stot- styrning via kabel. » Stromkontakter for video-

v

Kompatibel med ett brett lank och kameratillbehor.

dampade vagnar. utbud av kameror och Integrerbar med tredje-

v

objektivstyrsystem. parts broadcast- och
SAVAL KAMERASTATIVET SOM KAMERAN och » Kort stalltid med snabb- filmutrustning.
objektivet fjarrstyrs med precision via den sofistike- La;tttee':‘gfh snabbyte av > Uppgraderbar mjukvara.
rade styrenheten DOMINION. Tradlés kommunika-
tion med dubbla frekvenser mojliggor att NEWTON
och DOMINION presterar bra tillsammmans aven i KONTAKT
packade radiofrekvensmiljder, men det finns ocksa TELEFON +4613 9913 990

E-POST SALES@INTUITIVEAERIAL.COM
ett alternativ med fjarrkontroll via Ethernet-grans-
INTUITIVE AERIAL AB
LOKSTALLSGATAN 8

liggor tredjepartsintegrationer och den kan enkelt SE-582 73, LINKOPING

snitt. DOMINIONs kommunikationsprotokoll moj-

utrustas med olika stédenheter.
INTUITIVEAERIAL.COM

NEWTON MEDFOR KORTA STALLTIDER, med ett
integrerat system fér snabbt kamerabyte, automatisk

kalibrering och snabbyte av batterier. I1 intu itive
O8 acrial’




INTUITIVE AERIALS PRODUKTER

NEWTON GYROSTABILISERAT KAMERASTATIV

FYSISKA SPECIFIKATIONER

DIMENSIONER

Max kamerastorlek

210 x 260 x 210 mm (HxBxD).
Packstorlek:

390 x 170 x 350 mm (HxBxD).

MONTERING

Mitchell-faste eller cheese-
plate-faste, monterad hang-
ande, staende eller med konsol.

VIKT

6,5 kg tomvikt.

7,2 kg med generiskt
kamerafaste.

MAX ROTATIONSHASTIGHET
180 grader/sek

SKARM
24" TFT-LCD farg (320 x 240).

MATERIAL
Bearbetad aluminum

ROTATIONSSPECIFIKATION
Panoreringsrotation:
obegransad

Tilt (Lutning): +45/-135 grader.
Roll (Vagga): +/-45 grader.

OMGIVNING SKYDD TEMPERATUROMRADE
Smuts- och vattentalig -20°C till +45°C.
STROM INEFFEKT STROMFORBRUKNING UTEFFEKT
14-25V DC. Standby: O,TA. Utgéng montering
Genomsnitt: 1,5A. Ingen spanningsgrans (max 2A)
BATTERI Max: 10A Utgéng kamera
2x BP-U90 (14,4V, 98 kWh). 15V (max 100 W).
DATALANK FREKVENS SIGNALRACKVIDD GRANSSNITT FOR
2,4000-2,4835 GHz hoppande  Upp till TOOO m. KONTROLL VIA KABEL
frekvensband. Ethernet UDP.
Alternativt frekvensband
tillgangligt.
INTEGRATION KAMEROR KONTAKTER PA KAMERAKONTAKTER

RED Epic/Dragon/Weaon.
ARRI Alexa Mini.

Andra alternativ via RT Motion
Lens styrning

OBJEKTIVSTYRNING
Canon Broadcast-objektiv
(HJ14ex4.3 och liknande).
Canon Cine-Servo.

Fujinon Broadcast-objektiv.
RT Motion mk3.1.

MONTERINGSPLATTAN
2x HD-SDI utgang.

1x Power out.

1x Power in.

1x Ethernet Controller.

1x Ethernet kamerautgang.
CAN BUS (IA-CAN).

SYSTEMGRANSSNITT
Ethernet.
CAN Bus (IA-CAN).

2x HD-SDI utgang
1x Ethernet-utgang.
1x Power out.

CAN BUS (IA-CAN).

MJUKVARUUPPGRADERING
Via CAN Bus (IA-CAN)
(Mac OS X, Windows).

STYRENHETEN DOMINION

DIMENSIONER
396 x 209 x 115 mm

MONTERING/FASTEN
Integrerad 100 mm NATO-
tillbehorsskena.
Stativfaste.

Fastskena for halsrem

och sele

VIKT MED BATTERI
3,3kg

SKARM
5" TFT-LCD farg (800x480).

MATERIAL
Bearbetad aluminium.

KONTAKTER

2x IA-CAN portar.
2x Power out.

1x Power in.

1x SD-kort.

x USB.

1x Ethernet.




Styrelse och ledande befattningshavare

STYRELSE OCH VD

Peter Ahlgren
Styrelseordférande
Peter Ahlgren (f. 1950) &r
Senior Executive Advisor
vid Magnusson Advokat-
byra, Stockholm. Vidare ar
Ahlgren styrelseledamot i
Kentima Holding AB (publ),
Senior Advisor i Reten-
tion Group, Malmé och
Shanghai, Kina samt Senior
Advisor i Asia Business
Research, Stockholm och
Beijing, Kina. Ahlgren har haft ledande befattningar inom Alfa
Laval, Cardo och Gambro. P& Gambro har Ahlgren arbetat
med internationell affarsutveckling i over tio ar och var under
de avslutande fyra aren chef for Gambro Asia Pacific i Hong
Kong. Peter Ahlgren dr civilingenjor i Maskinteknik, inriktning
Industriell ekonomi, fran Lunds Tekniska Hogskola. Ahlgren &r
oberoende i forhallande till Bolaget och dess ledning. Peter
Ahlgren dger (privat och via bolag) 50 0oo aktier samt 15 000
teckningsoptioner TO 2 och 10 ooo TO 3.

Robin Kahlbom

vd

Robin Kahlbom (f. 1987)
har 10 ars erfarenhet
inom civil luftfart bade pa
ledningspositioner och
som pilot. Kahlbom har
tidigare grundat och drivit
ett uppstartsféretag inom
mjukvara. Robin Kahlbom
ar utbildad trafikpilot vid

Kahlbom &r anstalld sedan
2013 och vd fradn 2014. Robin Kahlbom &dger (privat och via
bolag) 89 050 aktier samt 50 ooo teckningsoptioner TO 2.

Swedish Aviation Academy.

Leif Erlandsson
Ledamot

Leif Erlandsson (f. 1958)
arvd i Woodeye och har
tidigare varit vd och/eller
deldgare i ett flertal globalt
verksamma teknikfoéretag.
Erlandsson har dessutom
verkat som affdrscoach vid
inkubatorerna LEAD och
Wahlink i Linkoping. Leif
Erlandsson ér civilekonom
i Internationell ekonomi
vid Linkdpings Universitet. Leif Erlandsson &ger (privat och via
bolag) 181120 aktier samt 15 ooo teckningsoptioner TO 2 och
14 400 TO 3.

Rolf Schytt

Ledamot

Rolf Schytt (f. 1960) har i
manga dar haft ledande
befattningar inom framst
produktutveckling och
produktion. Schytt har varit
vd for CybAero AB (obeman-
nade helikoptrar), som ar
listat pa First North. Tidigare
har Schytt varit operativ
chef pa Ocean Modules
Sweden AB (obemannade
ubatar) samt vd pd Expander Systems AB och Animex AB. Schytt
ar civilingenjor i Industriell ekonomi frdn Tekniska Hogskolan i
Linkoping. Rolf Schytt dger 28 8oo aktier samt 14 400 tecknings-
optioner TO 3.

Affarsideé och organisation

AFFARSIDE

Intuitive Aerial skall vara den ledande innovatéren och tillverkaren av forstklassiga fjarrstyrda gyrostabiliserade kamerastativ och
flygande kamerariggar for professionella film- och broadcastforetag varlden Gver.

ORGANISATION

Styrelsen for Intuitive Aerial har sedan verksamheten inleddes strdvat efter att Bolaget skall ha en sd liten och kostnadseffektiv
organisation som majligt. Bolaget har ett team med personer med spetskompetens inom ett stort antal specialomraden, bland
dessa finns specialister inom elektronikdesign, reglerteknik, mjukvaruutveckling, maskin- och konstruktionsteknik, verksamhets-
utvecklare samt logistik- och produktionsutvecklare. For ndrvarande uppgar antalet anstallda till femton personer.




LEDANDE BEFATTNINGSHAVARE

Malin Danckwardt-
Lilliestrém

Operativ chef

Malin Danckwardt-
Lilliestrom (f. 1978) har varit
engagerad i bolaget sedan
augusti 2017. Danckwardt-
Lilliestrom har éver 10 ars
erfarenhet av strategiskt och
operativt ledningsgrupps-
arbete i Sverige och Tysk-
land. Hon har framst verkat

i energibranschen och var
avdelningschef och satt med i GDF SUEZ Energie Deutschlands
operativa ledningsgrupp i Berlin, Tyskland under manga ar.
Malin har erfarenhet av att utveckla och implementera effektiva
och tydliga arbetssatt och framja samarbete och kommunika-
tion mellan olika delar inom féretaget. Malin har studerat vid

Linkopings Universitet och Technische Universitat Berlin och dr
civilingenjor inom Industriell Ekonomi. Malin Danckwardt-
Lilliestrom dger 1 099 aktier i Intuitive Aerial.

Anna-Lena Rahm
Ekonomichef
Anna-Lena Rahm (f. 1970)
ar ekonomichef i Intuitive
Aerial sedan 2016. Rahm
har lang erfarenhet som
ekonomichef fran ett flertal
globalt verksamma teknik-
bolag. Anna-Lena Rahm &r
gymnasieekonom. Anna-
Lena Rahm dger inga aktier
eller teckningsoptioner i
Intuitive Aerial.

ORGANISATIONSSTRUKTUR

STYRELSE OCH LEDANDE BEFATTNINGSHAVARE

Marten Svanfeldt
Grundare och teknik-
chef

Marten Svanfeldt (f. 1984)
har lang erfarenhet av stora
mjukvaruprojekt inom
bland annat datorspel och
realtidssystem i dynamiska
team tillsammans med
djupa kunskaper i modern
elektronikkonstruktion.
Marten Svanfeldt har de
senaste fem aren varit led-
ande for Bolagets tekniska utveckling inom samtliga omraden.
Svanfeldt har god insyn och kontakter inom inkdp och kom-
ponentfdrsorjning i Ostasien. Marten Svanfeldt &r civilingenjor
i Teknisk Fysik och Elektroteknik vid Linkdpings Universitet.
Marten Svanfeldt dger (privat och via bolag) 331 025 aktier samt
15 000 teckningsoptioner TO 2.

Ina Nehr
Marknad- och Kommu-
nikationsansvarig
Ina Nehr (f. 1972) har varit
engagerad i bolaget sedan
juni 2016. Tidigare verk-
ade hon som Ansvarig for
Kommunikation och PR
(2002 -2015) vid Special-
fastigheter Sverige AB. Ina
Nehr har lang erfarenhet
av kommunikativt arbete

y f och ledarskap fran bland
annat Saab Combitech DocEye, tidigare WM-data och Innovativ
Vision AB. Ina Nehr dger 1 520 aktier i Intuitive Aerial.

ROBIN KAHLBOM

CEO (Vd)

ROBIN KAHLBOM
Sales Manager
(Férséljningschef)

INA NEHR
Marketing- &
Communication Manager
(Marknads- och
kommunikationsansvarig)

Produktion & Logistik

MALIN DANCKWARDT-
LILLIESTROM
COO (Operativ chef)

ANNA-LENA RAHM
CFO (Ekonomichef)

MARTEN SVANFELDT
CTO (Teknisk chef)

Produktledning samt
Forskning & Utveckling

Service & Support




Finansiell

dversikt

UTVALD FINANSIELL INFORMATION
| detta avsnitt presenteras utvald finansiell information for Intuitive Aerial avseende rakenskapsaren 2016 och 2015 samt perioden 1januari 2017 —
30 juni 2017 med jamforelsesiffror fér samma period 2016. Informationen for rakenskapsaren 2016 och 2015 har hdmtats fran Bolagets reviderade
arsredovisningar. Uppgifter for perioden 1januari — 30 juni 2017 med jamforelsesiffror for motsvarande period 2016 har hamtats fran Bolagets
oreviderade deldrsrapport for perioden 1januari - 30 juni 2017. Saval de reviderade arsredovisningarna samt den oreviderade deldrsrapporten
4r upprattad i enlighet med arsredovisningslagen och BFNAR 2012:1 Arsredovisning och koncernredovisning (K3)

KONCERNRESULTATRAKNING

Beloppi tkr
Rorelsens intakter mm
Nettoomsattning

Forandring av lagervaror under tillverkning, fardiga
varor och pagaende arbete for annans rakning

Aktiverat arbete for egen rakning
Ovriga rérelseintakter
Summa intdkter mm

Rorelsens kostnader

Ravaror och férnédenheter

Ovriga externa kostnader

Personalkostnader

Ovriga rérelsekostnader

Summa rorelsens kostnader exkl avskrivningar

Resultat fore avskrivningar (EBITDA)

Av/nedskrivningar av materiella och
immateriella anlaggningstillgangar

Summa rorelsens kostnader
Rorelseresultat (EBIT)

Finansiella poster

Rénteintakter

Rantekostnader och liknande resultatposter
Summa finansiella poster

Resultat efter finansiella poster
Skatt pa periodens resultat

PERIODENS RESULTAT

NYCKELTAL (KONCERNEN)

Antal anstéllda

Soliditet (%)

Avkastning pa totalt kapital (%)
Avkastning pa eget kapital (%)

Antal aktier vid periodens slut, st
Genomsnittligt antal aktier, st

Resultat per genomsnittligt antal aktier, kr

DEFINITIONER

Antal anstallda
Medelantal anstéllda under perioden.

Soliditet (%)

Justerat eget kapital (eget kapital och
obeskattade reserver med avdrag for upp-
skjuten skatt) i procent av balansomslutning.
Nyckeltalet syftar till att tydliggora Bolagets
finansiella stallning genom att visa hur stor
andel av Bolagets tillgdngar som finansierats
med eget kapital.

Avkastning pa totalt kapital (%)
Rorelseresultat plus finansiella intakter i
procent av balansomslutningen. Nyckeltalet
syftar till att tydliggora vilken avkastning
som Bolaget uppnatt pa det totala kapitalet
som Bolaget haft tillgdng till, oavsett hur
detta totala kapital finansierats.

Avkastning pa eget kapital (%)

Resultat efter finansiella poster i procent av
justerat eget kapital (eget kapital och obe-
skattade reserver med avdrag for uppskjuten
skatt). Nyckeltalet syftar till tydliggra vilken [6n-
samhet som finns i rérelsen i forhallande till det
kapital som investerats i bolaget av aktiedgarna.

1jan-30 juni 1jan-31dec
2017 2016 2016 2015
2801 5015 9580 4818
-385 -363 2230 367
784 415 889 1051
-113 4 684 14
3088 5797 13384 6251
-1007 3217 -6774 -4 503
-2863 -4.356 -6 421 -6 869
-3458 -3874 7434 -6 086
o o -340 o
-7328 -9525 -20969 -17 458
-4240 -5082 -7585 -11207
726 -624 -1230 -893
-8 054 -12072 -22199 -18 351
-4 966 -6274 -8816 -12100
144 o 252 1
-416 64 -283 -216
-272 64 -31 -215
-5238 -6 210 -8846 -12315
o o o [¢]
-5238 -6210 -8846 -12315

1jan-30 juni 1jan-31dec
2017 2016 2016 2015
15 12 12 kil
40 53 30 23
Neg Neg Neg Neg
Neg Neg Neg Neg
10 024 527 6539 031 6539 031 4466 094
8790702 5848 052 6072620 4326559
-0,60 -1,06 -1,46 -2,85

Antal aktier vid periodens slut, st
Antalet aktier som var registrerade vid
periodens slut.

Genomsnittligt antal aktier, st
Genomsnittligt antal registrerade aktier
under perioden.

Resultat per genomsnittligt antal aktier, kr
Periodens resultat dividerat med genom-
snittligt antal aktier. Nyckeltalet syftar till

att ge en battre bild av Bolagets I6nsamhet

i forhallande till aktiekursen, da det anger
resultatet per aktie.




FINANSIELL OVERSIKT

KONCERNBALANSRAKNING 30juni 31dec
Belopp i tkr 2017 2016 2016 2015
TILLGANGAR

Anldggningstillgangar
Immateriella anlédggningstillgangar

Balanserade utgifter for utvecklingsarbeten
och liknande arbeten 3649 3536 3472 3655

Summa immateriella anldggningstillgangar 3649 3536 3472 3655

Materiella anléggningstillgangar
Inventarier verktyg och installationer 1235 1120 1158 751
Summa materiella anldggningstillgangar 1235 1120 1158 751

Finansiella anldggningstillgangar

Depositioner 112 106 m 110
Summa finansiella anldggningstillgangar 112 106 m 110
Summa anldggningstillgangar 4995 4761 474 4515

Omsittningstillgangar

Varulagermm

Ravaror och fornédenheter 4267 3358 4653 2404
Varor under tillverkning 304 134 304 153
Forskott till leverantor o 161 310 856
Summa varulager mm 4571 3653 5267 3413
Kortfristiga fordringar

Kundfordringar 662 1860 2225 1426
Ovriga kortfristiga fordringar 876 468 327 687
Summa kortfristiga fordringar 1538 2328 2552 2113
Likvida medel

Kassa och bank 2360 1341 -63 1014
Summa likvida medel 2360 1341 -63 1014
Summa omsattningstillgangar 8469 7322 7756 6540
SUMMA TILLGANGAR 13464 12083 12497 11056
EGET KAPITAL OCH SKULDER

Eget kapital

Bundet eget kapital

Aktiekapital 1804 1177 1177 804
Fond for utvecklingskostnader 893 o 893 o
Summa bundet eget kapital 2697 1177 2070 804
Fritt eget kapital

Overkursfond 36 893 30690 30690 20987
Balanserad vinst eller forlust -28946 -19280 -20172 -19 280
Periodens resultat -5238 -6210 -8846 o
Summa fritt eget kapital 2709 5200 1671 1707
Summa eget kapital 5405 6377 3741 251
Skulder

Avsdttningar

Garantiskulder 155 337 263 300
Summa avsittningar 155 337 263 300
Langfristiga skulder

Ovriga langfristiga skulder 4076 620 4617 664
Summa langfristiga skulder 4076 620 4617 664
Kortfristiga skulder

Skulder till kreditinstitut 1266 318 1086 496
Leverantdrsskulder 1137 1043 1055 1941
Ovriga kortfristiga skulder 537 2454 828 4490
Upplupna kostnader och férutbetalda intakter 888 933 907 654
Summa kortfristiga skulder 3827 4749 3876 7581
Summa skulder 8058 5706 8756 8545
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 13464 12083 12497 11056
Stillda sakerheter 7800 1200 7800 1200

Ansvarsforbindelser Inga Inga Inga Inga
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